宁城县永生幸福商务有限公司

宁城县永生商务， 2012年，我们建起了5000多平方米的铁西物流园区“永生仓储区”；2013年，在铁西物流园区建起了4000多平方米的“农机修理中心”；2014年，建起了永生商务和吉亨大厦共18000平方米，使铁西物流园区由原来的宁城化肥厂废弃厂区到现在的商家云集、店铺林立、人来人往、车水马龙，极大地带动了整个铁西物流园区的人流、物流和信息流，既带动了就业，又有效的解决了园区内商厅和写字楼大面积闲置的问题。为促进宁城县中小型企业的发展，宁城县人民政府2015年7月正式批复挂牌成立宁城县永生幸福商务创业基地。基地位于宁城县天义镇铁西物流园区内。永生幸福商务创业基地始建于2013年，建筑面积近18000平方米，总投资6000万元。
公司分四大模块运行，第一大模块是宁城县创业孵化基地；第二大模块是赤峰市永生科技企业孵化服务众创空间（已被内蒙古自治区认定为自治区级“众创空间”）；第三大模块是小微型企业创新示范基地（已被内蒙古自治区经济和信息化委员会认定为第五批小微型企业创业创新示范基地）；第四大模块，电子商务产业园、电商扶贫和农村电子商务运营中心。
在2014年，永生商务18000平米的楼房正式交工，因为是偏远区，经过公司董事会商议，决定第一年零租金出租房屋，第二年18%的（租金5000元）出租，第三年38%（租金10000元）出租（租金合算按每间房78平方米，房屋成本价农商行的利息为2.8万元）。
    截至目前，公司成功孵化出了30多家企业。宁城县永生商务自用办公场所1500多平米。拥有容纳100人的培训部、30台电脑的实训中心、容纳30人的小会议室、洽谈室、财务部、总经理办公室、农村电商运营中心、售后中心、宁城好产品、土特产品体验馆、仓储物流中心等。现在入驻企业还有70多家，主要是电商企业多，园内法兰斯科技有限公司，2014年入驻永生商务幸福有限公司，当时20多名员工，现在发展到150多名员工，黑白倒班作业，效益非常好，这样就带动了好多年轻人从事电商行业。永生电子商务产业园的入驻电商企业以企业平台以及京东网、天猫网店、淘宝网等第三方平台运作。但是，也有一些小型电商企业因为品种单一，货源不充足，网上流量上不去，导致公司做不下去，电商企业即来即走。看到这些，我公司董事会决定2016年主要抓电子商务。农村电商运营中心以及电商扶贫，公司来做宁城县电子商务公共服务平台，为宁城县所有的电商无偿服务，公司早已注册了“健康永生”的商标品牌，到农户家中，收小米、杂粮、黑里河的特色山货、宁城六大地标产品（“宁城苹果”、“宁城滑子菇”、“宁城尖椒”、“宁城黄瓜”、“宁城番茄”、“宁城草原鸭”），公司自己做包装到加工企业加工包装后，放到宁城县公共服务平台——健康永生网站，供应宁城县所有的电商企业同时把宁城的好产品、特色产品都组织到永生商务一楼大厅“宁城好产品推广中心”体验店来，线上线下一起展示推广。
宁城县共302个行政村和3个社区，永生商务已经选定了270家村级服务站，并挂牌签订协议。村级服务站的服务项目是：服务站负责下行的产品送到老百姓手中，农民的农产品、特色产品，特别是贫困户的农产品负责把照片传到永生幸福商务有限公司，由公司的美工设计好放到公共服务平台——健康永生网站和所有宁城县电商企业网站上，包括入驻永生电子商务产业园的电商企业，电商企业以企业平台以及第三方（淘宝网店，天猫网店，京东网店等）和小型微型的电商企业20多家放到他们的网站上来推广销售获得利润分成，同时农村电商服务站可以通过健康永生农副产品的平台来完成上行产品以及下行产品的推广销售来获得利润。宁城县所有电商企业只要加入宁城县公共平台，健康永生农副产品的网站，只做一个客服，发货由永生商务工作人员负责，货源也由公司来组织，所有的电商企业就能得到利润的分成。这样既能把农户贫困户的土特产给卖个好价钱，同时电商们也有了丰富的货源，电商也能够持久下去。同时，塞飞亚，宁城老窖，宁城老酒，宁城神久芦笋酒，芦笋茶，芦笋面，芝麻香酒等知名企业的产品，都得到了很好的推广和销售。另外，永生商务还依托原有的1000多平方米的冷库和20多台冷链物流车，镇级的13个小冷库物流点，以及多年来投放市场的500多台冰柜，能够打通最后一公里。
2017年的规划
一、农村电商的规划和人才培训
1、充分发挥创业园的孵化功能，对有发展潜力的农村电商进行重点孵化，努力培育一批在农村扎根的电子商务企业、返乡大学生。

2、加强农村电子商务公共服务平台、电商产业基地、村级电子商务服务站及仓储物流点的基础设施。

3、建设完善农产品网络营销体系，集中资源打造宁城县农产品电子商务平台。以该平台为主要载体，拓展小米、杂粮、牛羊肉、康健猪肉、牛肉干、塞飞亚草原鸭、宁城老窖、宁城老酒、宁城芝麻香、芦笋酒、芦笋面、芦笋茶、火龙果、六大地标产品（“宁城苹果”、“宁城滑子菇”、“宁城尖椒”、“宁城黄瓜”、“宁城番茄”和“宁城草原鸭”）等农产品在网络零售市场的影响力。

4、积极创新生鲜农产品网上营销模式。引导我县现代化农业园区、特色农产品基地。开展“网上农产品直销”和“时令农产品预定”，推动农产品生产基地和农村专业合作社向电子商务化转型升级。

5、加强宁城县公共服务平台建设和电商人才培训，继续做好服务商。
  ①、为我县网商和农村创业青年提供低成本的办公用房、网络通信、培训摄影、仓储等电商公共服务。
  ②、强化农村电子商务人才职称。针对农村电子商务今星期专业化培训，努力培养一批兼有电商理论和实操能力的复合型人才。

2、 精准扶贫、电商扶贫和互联网+旅游

1、 依托宁城县公共服务平台：以健康永生农副产品电子平台为网络基础，帮扶农民进行农产品的线上销售。实操流程为，实地考察，产品包装，产品设计，上传网络平台，线上推广，线上销售，物流配送，售后服务。平台免费为农民进行线上运作，帮助农民将产品卖出好价钱。同样，依托健康永生网络服务平台，打造网络农场模块。运作流程：1线上模块搭建，2实地考察，3选定种植区、养殖区，4与村级政府或服务站进行对接，5与农民签订农商协议，6整合数据，7平台上架，8数据确认，9平台推广。
2、 村企对接、产业扶贫：
宁城县公共服务品台，健康永生扶贫中心，重点在忙农镇刘家营子村投资几万元的电脑监控打造电商+贫困户的生态溯源养猪模式，搞“定向养殖”。通过养猪乃能生成沼气，沼气能做饭，废渣还能施肥，不仅如此，晚上再不用反复去猪舍查看，在屋里就能通过电脑监控。宁城县永生商务为村购买榨油机器设备，赞助2万元（贰万圆）。村组织落实种植计划200亩。村委会确定生产负责人，组织生产加工。永生幸福商务有限公司为质量监督方，为其进行免费网上宣传、销售。村委会协调土地100亩，种植油菜花，加工菜籽油。设监控系统，实施线上监控，开班网上农场，网友可任购菜地，做城市菜农。借助美丽乡村的优质，搞好观花海乡村旅游。对符合条件的村民免费进行职业技能（月嫂、护工、技术蓝领）培训。开办网商培训班、养殖班和种植班。通过个人帮扶，村企对接等形式，力争三年达到个人脱贫，村貌改观，带动旅游产业的发展，最终达到吃、玩、购、乐一条龙的协调发展。
一分耕耘一分收获。2014年以来，在宁城县委、县政府各位领导的热情关怀和相关部门的全力支持下，在永生商务全体小微企业的创业者们和永生商务全体员工的共同努力下，该基地作为我县的物流产业发展区、各类人才聚集区、服务聚焦区，已经形成小微企业创业孵化基地的聚焦效应，并逐步完善了基础设施和各项管理制度，为入驻的小微企业提供优质、高效、快捷的服务和相关优惠政策。同时，我们严格按照示范基地的标准要求规范运作，现已将该楼宇打造成为宁城县小微企业创业孵化示范基地，已经成为县内外小微企业客商投资宁城的新热土、合作开发互利共赢的新起点。

